SENTINELA - DPO

DPO as a Service




O PROPOSTA DE
= VALOR

Apresentar uma “SOLUCAQ?”, para atender
a LGPD, através da figura do “DPO as a
Service” de bom custo beneficio.




CONCEITO DO
PRODUTO




NOSSO CONCEITO

C 3

Leqgal Preventivo
- Consentimento - Diagnostico
- Cookies do site - Mapa de Risco

- Portabilidade

| - Plano de Acéo
- Esquecimento _RFQ
- Oposicao
- AIPD

N/



VISAO GERAL DOS SERVICOS
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DPO DIAGNOSTICO MAPA DE RISCOS PLANO DEACAO
ORQUESTRACAO R&A R&A S&A
Orquestracao das Analise inicial para Mapa de risco Plano de acao para os
frentes de privacidade  gerar mapa de riscos classificados por tops 10 riscos

criticidade e prioridade apontados pelo mapa

| I I I

RFQ
S&A

Cotacao dos tops 5
planos de acéo

|

Sentinela DPO
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NOSSO SERVICO - FASE |

DPO / Legal

* Disponibilizar canal de atendimento ao cliente;
» Oficializar o canal de comunicacao com ANPD;
 Implantar coleta de consentimento dos cookies;
« Construcao do Mapa de Dados;

* Entrega do IAPD;

» Validar novos formularios de coleta de dados:




NOSSO SERVICO - FASE 2

Diagnaostico Mapa de Risco Plano de Acéo Cotacoes

]

Uma nova entrega se inicia a cada 6 meses

Risco|Descricao | Criticidade | Impacto | Setor Impactado | Opera¢ao Impactada | Plano de Acao RFQ




NOSSO SERVICO - FASE 3

AS / Plano de Acao

* Aplicar “Acordo de confidencialidade”;

* Aplicar “Acordo de proteg¢ao de dados’;

* Aplicar “Acordo de Ciéncia de assédio sexual, moral e discriminagao’;
 Aplicar Codigo de Conduta;

* Aplicar o “Consentimento de dados”;

* Treinamento e Conscientizacao de pessoas;

OBS: + de 20 Treinamentos divididos na piramide de hierarquia.




VISAO GERAL

Implantamos os

mecanismos - £ g - Plano de -
Diagnodstico Mapa de Risco
gque atendem a d P Aci0 Cotacoes
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Uma nova entrega se inicia a cada 6 meses




CLIENTE DEFENSAVEL

Caso os investimentos em protecao de
dados nao seja suficiente, é o incidente
de dados ocorra.

O cliente tem o maior conjunto de
evidencias de compromisso com a lei.

Demostrando que néao foi imprudéncia,
impericia ou negligéncia.

Obijetivo de ficar no campo da adverténcia
ou multas baixas.

Evidencias do
Plano de
investimento em
PD e PVD

Evidencias Proé

ativas [Diagnostico,

Mapa, Plano de
Acéo e RFQ]

Evidencias que a
lei foi atendida

Evidencias
treinamentos das
pessoas
7~
Book do
Cliente
~N

Evidencias do
compromisso das
pessoas

Evidencias dos

compromissos dos

fornecedores




NAO ESCOPO
SENTINELA DPO




NAO ESCOPO

f
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Analise de Aplicacao;

-

Ve

o

Servicos de Comunicacao em massa ao cliente

pos incidente;

-

K

-

Check de Sistema;

J

-

f
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Implantacéo de tecnologias de seguranca e

protecao;

J

-

f

o

Correcao de Codigos;

-

f

-

Recuperacao apos desastre;

J

f

o

Atuacao como PO;

J

f

o

Gerenciamento de seguranca

f

o

Gerenciamento de Projetos;

-

f

o

Gerenciamento de TI

f

o

Servicos Juridicos;

J

f

o

Licenciamento de Software




REDE DE PARCEIROS
HOMOLOGADOS




PARCEIROS HOMOLOGADOS

Cotacoes

Principios do Homologado

* |doneo;
» Tenha boa reputacao;
» Qualificado para o escopo;

« Compromisso com PD e PVD;

MSP’s

Corretoras ,
Seguros e

( I

Sentinela

Comunicacéao Direito Digital

- )

Computacao Recovery &
Forense Desastre




OBRIGADO

Marcus Freire

Evangelista do Produto

Marcus.freire@sentinela.digital

O S Do

11 93355 5474




